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La brecha entre “saber” y “poder hacer”

La visita médica es una habilidad
practica, pero el 90% del entrenamiento
es tedrico.

No hay espacios seguros para
equivocarse, probar mensajes y pulir
técnica.

Feedback escaso y subjetivo en la
practica real.

Los equipos conocen el producto, pero
fallan al transmitir valor.




5Qué es un Avatar Médico?

Personaje virtual entrenado con IA
que simula perfiles reales de médicos.

Replica comportamientos reales:
preguntas, objeciones y estilos.

Aprende de tus materiales y
escenarios clinicos.

Permite practicar de forma segura y
recibir feedback objetivo.




EMPATIA: La Plataforma

Bienvenido al programa de entrenamiento para fuerzas de venta

Creamos los médicos
que necesites Perfiles Disponibles

Los entrenamos en base
a tus insights

Definimos = R
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Del Problema a la solucion

» Falta de prdctica real — Simulacion
ilimitada.

» Feedback subjetivo — Evaluacion obijetiva.

» Enfrenamiento inconsistente —
Estandarizacion.

» Médicos sin tiempo — Prdctica previa al
Ccampo.

» Curva de aprendizaje larga —
Entrenamiento continuo.




Beneficios para el Negocio

Mejora manejo de objeciones y claridad
del mensqgje.

Reduce curva de aprendizaje de nuevos
reps.

Mayor consistencia en storytelling de
marca.

Coaching mds preciso con métricas
reales.

Enfrenamiento contfinuo y escalable.




Elemplos d e uso

Aplicacion Técnicas ventas como AIDA
Practica de apertura, seguimiento y cierre.

Explicacion de MOA, eficacia y seguridad
a distintos perfiles

Manejo de objeciones dificiles.
Lanzamiento de productos nuevos.

Conversaciones con medicos escepticos.
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